


INTERIM MANAGER, DORADCA BIZNESOWY I TRENER.  
Posiadam doświadczenie w budowaniu, szkoleniu oraz 
zarządzaniu złożonymi organizacjami związanymi głównie ze 
sprzedażą, produkcją, usługami, bazując na nowoczesnych 
metodykach: Business Model Canvas, Lean Management, 
Customer Development i Design Thinking, czy Agile, zarządzałem 
rozwojem rynku w 16 krajach Europy Wschodniej i relacjami 
marketingowymi w obrębie Europy, Bliskiego Wschodu i Afryki, 
przeprowadziłem ponad 2000 godzin szkoleniowych z zakresu 
doradztwa biznesowego, efektywności biznesowej, obsługi 
klienta, sprzedaży, negocjacji, komunikacji, kompetencji 
managerskich i przywódczych, opracowywałem programy 
szkoleniowe i strategie dla firm z branż handlowych, 
produkcyjnych i usługowych (od kilku do kilkuset pracowników). 
Jestem przeszkolony do prowadzenia coachingu i mentoringu 
biznesowego przez specjalistów z USA, UK i Polski,  
z doświadczeniem ponad 400 spotkań coachingowych. Cechuję 
się pełnym zrozumieniem problemów i zdarzeń biznesowych oraz 
efektywnym finansowo i wizjonerskim podejściem do budowania 
przyszłości w obsługiwanych firmach.  
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Statystyka modeli biznesowych  
osiągających sukcesy 

1. Tradycyjny

2. Tradycyjny + nowoczesne kanały

3. Nowoczesny
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